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9.4.5. Quesito 2 - Capacidade de atendimento

Parciais

9.4.5.1. o porte e a tradigdo dos clientes, como anunciantes publicitarios, e o periodo de

atendimento a cada um

Apresenta um bom numero de clientes, inclusive no segmento da satde. Nédo atende nenhum conselho de classe.
Ndo apresenta experiéncias com o setor publico.

(0-10)

9.4.5.2. a experiéncia dos profissionais da licitante em atividades publicitdrias e a

adequagdo das quantificagGes e qualificagGes desses profissionais as necessidades de

Apresenta numero significativo de profissionais, com bons curriculos. Conta com profissionais de enfermagem
para revisdo técnica das pegas.

95

9.4.5.3. a adequagao da infraestrutura e das instalagGes que estarao a disposi¢do do Coren-

SP na execugdo do contrato

Embora ndo apresente imagens, o descritivo aponta insfraestrutura e instalagdes satisfatorias e com enderego
fixo na capital paulista.

85

9.4.5.4. funcionalidade do relacionamento operacional entre a licitante e o Coren-SP

Descreve fluxo satisfatério e com acompanhamento de uma profissional enfermeira para andlise técnica dos
conteudos.

95

9.4.5.5. a relevancia e utilidade das informagdes de marketing e comunicagdo, das pesquisas
de audiéncia e da auditoria de circulagdo e controle de midia que a licitante colocara

Ferramentas relevantes.

Pontos do Quesito 2 (0-20):

17,4

9.4.6. Quesito 3 - Repertorio

Parciais

9.4.6.1. a originalidade da solugdo criativa e sua adequagdo a natureza do cliente, ao
publico-alvo e ao desafio de comunicagdo

(0-10)

A qualidade da execugdo e finalizagdo apresenta indices satisfatorios.

9,5
O case apresentado demonstrou originalidade e ajuste as peculiaridades do desafio de comunicagdo.
9.4.6.2. a clareza e precisdo das mensagens e a adequagdo da linguagem as caracteristicas
dos meios e publicos-alvo
P 95
inguagem clara e adequada ao publico a ser atingido.
9.4.6.3. a qualidade da produgdo, da execugdo e do acabamento das pegas
8,8

Pontos do Quesito 3 (0-10):

9,3




9.4.7. Quesito 4 - Relatos de Solucdes de Problemas de Comunicagao Parciais

(0-10)

9.4.7.1. a evidéncia de planejamento estratégico por parte da licitante na proposicdo da
solugdo publicitaria 9
O planejamento estratégico estd evidenciado nas proposi¢oes
9.4.7.2. a demonstragao de que a solugdo publicitaria contribuiu para o alcance dos
objetivos de comunicagdo do cliente 9
Os objetivos relatados demonstram a eficdcia da solugdo.
9.4.7.3. a complexidade do desafio de comunicagdo apresentado no Relato e a relevancia
dos resultados obtidos 9
Complexidade relevante e resultados satisfatorios.
9.4.7.4. o encadeamento ldgico da exposi¢do do Relato pela licitante

8
Merecia melhor exposigdo.

Pontos do Quesito 4 (0-5): 44
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